

Увеличение клиентов
Назовем 10 дел, которые можно сделать уже сегодня, чтобы увеличить количество ваших клиентов: 
1. Позвоните клиенту, который остался доволен вашей работой, и спросите, кому еще вы могли бы помочь в решении жилищного вопроса. 
2. Позвоните однокласснику или однокласснице, однокурснику или однокурснице и расскажите о том, где работаете, чем занимаетесь. 
3. Пошлите небольшой подарок со словами благодарности тому человеку, кто вас уже рекомендовал потенциальному клиенту. 
4. Смените парикмахера, а с новым заведите разговор на тему недвижимости, вручив свою визитную карточку. Предложите сотрудничество. 
5. Дайте свою визитную карточку служащему государственного учреждения. 
6. Разместите в интернете объявление о вас и ваших услугах. 
7. Назначьте встречу с колеблющимся клиентом. 
8. Посетите выставку по недвижимости или выставку предметов интерьера. 
9. Оставьте вашу визитную карточку официанту в ресторане. 
10. Подружитесь с вашим стоматологом, договорившись о взаимных рекомендациях. 
Итак, проявите свою изобретательность, творчество, фантазию, и мы верим, что вы добьетесь впечатляющих результатов.

